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1. Цели и задачи дисциплины 

 

Целью изучения дисциплины является формирование у обучающихся 

базовых знаний, умений и навыков, связанных с осуществлением функцио-

нальной деятельности в сфере товарного обращения, ориентированной на 

поддержание конкурентного потенциала и обеспечение устойчивого развития 

предприятия. 

Задачи дисциплины включают: 

- овладение основными понятиями, характеризующими коммерческую 

деятельность; 

- изучение основных организационно-правовых форм предприятий; 

- изучение закономерностей развития рынка и поведения его участни-

ков – субъектов коммерческой деятельности; 

- приобретение знаний по установлению хозяйственных связей и дого-

ворных отношений в коммерции; 

- ознакомление с коммерческими обязательствами по купле-продаже 

товаров; 

- изучение основных форм и методов коммерческих расчетов; 

- ознакомление с информационным обеспечением коммерческой дея-

тельности; 

-  приобретение знаний об основных признаках и видах торговых пред-

приятий; 

- ознакомление с содержанием оптовой и розничной продажи товаров. 

 

 

2. Место дисциплины в структуре ОПОП 

 

Дисциплина «Основы коммерческой деятельности» относится к базо-

вой части дисциплин. 

Знания, полученные по дисциплине «Основы коммерческой деятельно-

сти», необходимы для усвоения  следующих дисциплин: «Основы логисти-

ки», «Управление материальными активами коммерческого предприятия». 

 

3. Требования к результатам освоения дисциплины 

 

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих  

компетенций у обучающихся (табл.1): 

Таблица 1 

Перечень компетенций, формируемых дисциплиной 
Номер/ 

индекс 

компе-

Содержание компе-

тенции или ее части  

В результате изучения дисциплины обучающиеся 

должны 

знать уметь владеть 
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тенций 

ОК-1 Способностью ис-

пользовать основы 

философских знаний, 

анализировать глав-

ные этапы и законо-

мерности историче-

ского развития для 

осознания социальной 

значимости своей дея-

тельности 

содержание со-

временных фи-

лософских дис-

куссий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

объяснить при-

чинно-

следственные 

связи историче-

ских событий и 

процессов 

навыками кри-

тического вос-

приятия и оцен-

ки источников 

информации 

ПК-2 Способностью осу-

ществлять управление 

торгово-

технологическими 

процессами на пред-

приятии, регулировать 

процессы хранения, 

проводить инвентари-

зацию, определять и 

минимизировать за-

траты материальных и 

трудовых ресурсов, а 

также учитывать и 

списывать потери 

особенности 

торгово-

технологиче-

ских процессов;  

подходы к ор-

ганизации и ме-

тоды  управле-

ния торгово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятиях тор-

говли; условия 

хранения това-

ров; виды, 

принципы, ме-

тоды инвента-

ризации това-

ров; способы 

сокращения за-

трат ресурсов 

предприятия 

обосновывать 

управленческие 

решения в обла-

сти повышения 

эффективности 

торгово-

технологиче-

ской деятельно-

сти предприя-

тия торговли; 

учитывать то-

варные потери и 

отражать их в 

документации 

торгового пред-

приятия 

навыками орга-

низации и 

управления тор-

гово-

технологиче-

скими процес-

сами предприя-

тия; проведения 

инвентариза-

ции; методами 

оценки затрат и 

эффективности 

использования 

материальных и 

трудовых ре-

сурсов торгово-

го предприятия;  

приемами и ме-

тодами учета и 

списания потерь 

 

ПК-6 Способностью выби-

рать деловых партне-

ров, проводить с ними 

деловые переговоры, 

заключать договора и 

контролировать их 

выполнение 

права и обязан-

ности субъек-

тов, осуществ-

ляющих про-

фессиональную 

деятельность; 

порядок и осо-

бенности уста-

новления хозяй-

ственных связей 

в процессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирование 

условий ком-

мерческих до-

говоров 

выбирать по-

ставщиков и 

торговых по-

средников;  раз-

рабатывать и 

анализировать 

условия догово-

ров, применяе-

мых в процессе 

осуществления 

коммерческой 

деятельности; 

оформлять до-

кументы в соот-

ветствии с гос-

ударственными 

стандартами; 

составлять де-

ловые и ком-

приемами веде-

ния деловых 

переговоров в 

процессе уста-

новления хозяй-

ственных связей 

и исполнения 

условий дого-

воров, навыка-

ми заключить 

договоры и кон-

тролировать их 

выполнение 
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мерческие 

письма 

 

4. Содержание дисциплины 

4.1.Содержание разделов  учебной дисциплины 

 

Содержание основных разделов и тем дисциплины представлено в 

табл. 2.  

Таблица 2 

Содержание разделов учебной дисциплины 

№ 

п/п 

Наименование раздела 

дисциплины 

Содержание раздела дисциплины в дидактических единицах 

 

1 
Сущность коммерческой 

деятельности 

Понятие коммерческой деятельности. Объекты и субъекты 

коммерческой деятельности. Основные этапы коммерческой 

деятельности. Принципы коммерческой деятельности 

2 
Исследование товарного 

рынка 

Цели и содержание исследования рынка. Понятие и основные 

факторы спроса и предложения. Основные параметры товар-

ного рынка. Методы прогнозирования потребительского 

спроса 

3 
Хозяйственные связи и 

договорные отношения  

 Сущность и порядок регулирования хозяйственных связей. 

Понятие, содержание и форма договора. Классификация ком-

мерческих договоров. Порядок заключения, изменения и рас-

торжения договоров.  

4 

Коммерческие обязатель-

ства по купле-продаже 

товаров 

Основные формы договора купли-продажи. Права и обязанности 

продавцов и покупателей по договору купли-продажи. Особенно-

сти договоров розничной купли-продажи, поставки, контрактации, 

коммерческой мены 

5 
Формы и методы ком-

мерческих расчетов 

Сущность и формы расчетов. Наличная форма коммерческих рас-

четов. Формы и методы безналичных коммерческих расчетов 

6 

Коммерческая деятель-

ность по оптовым закуп-

кам товаров 

Содержание и организация закупочной работы. Договоры, приме-

няемые при оптовых закупках.. Этапы выбора поставщика. Прием-

ка товаров 

7 

Коммерческая деятель-

ность по оптовой  прода-

же товаров 

Сущность оптовой торговли. Задачи оптовых предприятий. Клас-

сификация оптовых предприятий. Формы и методы оптовой про-

дажи 

8 

Коммерческая деятель-

ность по розничной про-

даже товаров 

Сущность розничной торговли. Функции розничной торговли. 

Классификация розничных торговых предприятий. Понятие роз-

ничной торговой сети. Формы и методы розничной продажи това-

ров 

9 

Информационное обес-

печение коммерческой 

деятельности 

Сущность и функции информационного обеспечения коммерче-

ской деятельности. Роль и источники информации. Товарные знаки 

и знаки обслуживания в коммерческой деятельности. Коммерче-
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ская тайна и ее защита 

10 
Коммерческий риск и ме-

тоды его уменьшения 

Сущность и источники коммерческого риска. Факторы, влияющие 

на коммерческий риск. Классификация коммерческих рисков. Ме-

тоды снижения коммерческих рисков 

 

 

 

 

4.2.Междисциплинарные  связи с обеспечиваемыми   (последующими) 

дисциплинами 
 

Знания, полученные в ходе изучения дисциплины «Основы коммерче-

ской деятельности» необходимы обучающимся для усвоения знаний по сле-

дующим дисциплинам (табл. 3).  

Таблица 3 

Взаимосвязь дисциплины «Основы коммерческой деятельности»  

с последующими дисциплинами 

 
№ 

п/п 

Наименование 

последующих 

дисциплин 

№ разделов и тем данной дисциплины, необходимых для изу-

чения обеспечиваемых (последующих) дисциплин 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

1 Основы логисти-

ки 
+  +      +  

3 Управление ма-

териальными ак-

тивами коммер-

ческого пред-

приятия 

+ + +   +   + + 

 

 

4.3.Разделы (модули) и темы дисциплин и виды занятий 

Тематический план изучения дисциплины информирует о распределе-

нии объема часов видов учебной работы по разделам учебной дисциплины 

(табл. 4). 

Таблица 4 

Распределение объема часов по темам учебной дисциплины 

№ 
п/п 

Наименование разде-
лов дисциплины 

Лекц., 
час. 

Практ. 
зан., 
час. 

СР, 
час. 

Всего, 
час. 

В том числе 

в интерак-

тивной 

форме 
1 2 3 4 5 6 7 

1 
Сущность коммерческой 

деятельности 
3/1 3/1 12/20 18/22 

2 

2 
Исследование товарного 

рынка 
6/1 5/1 11/20 22/22 

2 

3 
Хозяйственные связи и 

договорные отношения  
6/1 3/1 11/20 20/22 

2 
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4 

Коммерческие обяза-

тельства по купле-

продаже товаров 

6/1 4/1 11/20 21/22 

2 

5 
Формы и методы ком-

мерческих расчетов 
4/1 1/1 12/20 18/22 

2 

6 

Коммерческая деятель-

ность по оптовым закуп-

кам товаров 

6/1 4/1 11/18 21/20 

2 

7 

Коммерческая деятель-

ность по оптовой  про-

даже товаров 

6/1 6/1 11/18 23/20 

2 

8 

Коммерческая деятель-

ность по розничной про-

даже товаров 

6/1 7/3 11/18 24/22 

2 

9 

Информационное обес-

печение коммерческой 

деятельности 

4/1 4/1 12/20 20/22 

2 

10 
Коммерческий риск и 

методы его уменьшения 
4/1 4/1 12/20 20/22 

2 

Итого: 51/10 51/12 114/194 216/216 20 

 

4.4.Перечень тем лекционных занятий 

 

Программа лекционного курса дисциплины представлена в табл. 5. 

Таблица 5 

Перечень тем лекционных занятий  

№ раз-
дела 

№ 
темы 

Наименование лекции 
Трудо 

емкость 
(час.) 

Формиру 
емые  

компетен 
ции 

Методы препо-
давания 

1 2 3 4 5 6 

1 1 Сущность коммерческой деятельности 3/1 
ОК-1, ПК-2,  

ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-

вом режиме 

2 2 Исследование товарного рынка 6/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

3 3 
Хозяйственные связи и договорные 

отношения  
6/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

4 4 
Коммерческие обязательства по куп-

ле-продаже товаров 
6/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

5 5 
Формы и методы коммерческих рас-

четов 
4/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

6 6 Коммерческая деятельность по опто- 6/1 ПК-2,  Лекция визуали-
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вым закупкам товаров ПК-6 зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

7 7 
Коммерческая деятельность по опто-

вой  продаже товаров 
6/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

8 8 
Коммерческая деятельность по роз-

ничной продаже товаров 
6/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

9 9 
Информационное обеспечение ком-

мерческой деятельности 
4/1 

ОК-1,ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

10 10 
Коммерческий риск и методы его 

уменьшения 
4/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Лекция визуали-
зации в Power-
Point в диалого-
вом режиме 

  Итого: 51/10   

 

4.5.Перечень тем практических занятий 

Перечень практических работ представлен  в табл. 6. 

Таблица 6 

Перечень практических работ 

№ 

п/п 

№ 

темы 
Темы практических работ 

Трудо-

емкость 

(час.) 

Форми-

руемые ком-

петенции 

Методы пре-

подавания 

1 2 3 4 5 6 

1 1 

Организационно-правовые 

формы при осуществлении 

коммерческой деятельно-

сти 

3/1 
ОК-1, ПК-2,  

ПК-6 
Дискуссия  

2 1 

Идентификация функций 

коммерческого и техноло-

гического характера по за-

купкам и продаже товаров в 

торговле 

5/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Рассмотрение 

практических 

примеров, 

дискуссия 

3 2 

Проведение анализа ры-

ночной конъюнктуры и вы-

явление условий (положи-

тельных и отрицательных) 

для развития коммерческой 

деятельности предприятия 

3/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Научная дис-

куссия, реше-

ние тестовых 

заданий 

4 3 

Определение обязанностей 

и прав покупателя и про-

давца по договорам разных 

видов 

4/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Рассмотрение 

практических 

примеров, 

дискуссия 
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5 4 

Оферта как вид договора. 

Формулирование условий 

договора  
1/1 

ПК-2,  
ПК-6 

Рассмотрение 

практических 

примеров, 

дискуссия 

6 6 

Выбор поставщика метери-

ально-технических ресур-

сов 

4/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Решение си-

туационных 

задач 

7 7 

Выбор формы оптовой 

продажи при реализации 

различных товаров 

4/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Кейс-стади 

8 7 

Расчет влияния на товаро-

оборот оптового предприя-

тия факторов, связанных с 

товарными ресурсами (по 

формуле товарного балан-

са) 

5/3 
ПК-2,  
ПК-6 

Решение задач 

9 8 

Формирование ассортимен-

та предприятия 4/1 
ПК-2,  
ПК-6 

Расчетно-

аналитическое 

задание 

10 8 

Оценка динамики рознич-

ного товарооборота и его 

структуры 

4/1 
ПК-2, 

ПК-6 
Решение задач 

11 8 

Характеристика торгового 

предприятия по основным 

признакам (типу торгового 

объекта, виду торгового 

предприятия, виду здания и 

т.д.) 

1/0,5 
ПК-2, 

ПК-6 
Дискуссия 

12 8 

Организация мер-

чандайзинга на предприя-

тии розничной торговли 

1/0,5 
ПК-2, 

ПК-6 

Расчетно-

аналитическое 

задание 

13 9 
Изучение возможностей 

электронной коммерции 
1/0,5 

ПК-2, 

ПК-6 

Кейс-стади, 

дискуссия 

14 10 

Оценка величины коммер-

ческого риска предприятия 

экспертным путем 

1/0,5 
ПК-2, 

ПК-6 

Решение си-

туационных 

задач 

Итого: 51/12   

 

4.6.Перечень тем самостоятельной работы 

Содержание самостоятельной работы представлено в табл. 7.  

Таблица 7 

Перечень тем самостоятельной работы 

№ 
п/п 

№ 
раз-
дела 
(мо-
дуля) 
и те-

Наименование темы  
Трудо-
емкость 

(час.) 
Виды контроля 

Формируе-
мые компе-

тенции 
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мы 

1 1 
Сущность коммерческой дея-

тельности 
12/20 собеседование 

ОК-1, ПК-2, 
ПК-6 

2 2 
Исследование товарного рын-

ка 
11/20 собеседование ПК-2, ПК-6 

3 3 
Хозяйственные связи и дого-

ворные отношения  
11/20 собеседование ПК-2, ПК-6 

4 4 
Коммерческие обязательства 

по купле-продаже товаров 
11/20 собеседование ПК-2, ПК-6 

5 5 
Формы и методы коммерче-

ских расчетов 
12/20 собеседование - ПК-2, ПК-6 

6 6 
Коммерческая деятельность 

по оптовым закупкам товаров 
11/18 собеседование - ПК-2, ПК-6 

 7 
Коммерческая деятельность 

по оптовой  продаже товаров 
11/18 собеседование ПК-2, ПК-6 

 8 
Коммерческая деятельность 

по розничной продаже това-

ров 

11/18 собеседование ПК-2, ПК-6 

 9 
Информационное обеспече-

ние коммерческой деятельно-

сти 

12/20 собеседование ПК-2, ПК-6 

 10 
Коммерческий риск и методы 

его уменьшения 
12/20 собеседование ПК-2, ПК-6 

  Итого: 114/194   

 

 

5.  Тематика курсовых проектов (работ) 

Курсовые работы учебным планом не предусмотрены. 

 

6.Оценка результатов освоения учебной дисциплины 

 

Все виды контрольных испытаний максимально оцениваются по 100-

бальной шкале.  

Дисциплина «Основы коммерческой деятельности» предполагает объ-

ективизированный контроль знаний студентов. Рейтинговая система оцени-

вания знаний студентов по дисциплине отражается в данном разделе про-

граммы. Пример представления материала приведен ниже (табл. 8,9). 

Рейтинговая система оценки 

по курсу Основы коммерческой деятельности 

для студентов 1 курса очной формы обучения 

по направлению подготовки 38.03.06 «Торговое дело»  

профиль «Коммерция» 
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Таблица 8 
1-ый срок 

предоставле-
ния результа-
тов текущего 

контроля 

2-ой срок 
предоставле-
ния результа-
тов текущего 

контроля 

3-ий срок 
предоставле-
ния результа-
тов текущего 

контроля  

Итоговое 
тестирова-

ние 

Поощритель-
ные баллы 

Ито
го 

0-18 0-18 0-14 0-40 0-10 
0-

100 

 

 Текущий контроль Промежуточная аттестация 

обучающихся (экзаменаци-

онная сессия) 

 

 

 

 

Очная 

форма 

обучения 

1-ая текущая 

аттестация 

0-30 баллов 

2-ая текущая 

аттестация  

0 - 30 

3-я текущая 

аттестация 

0 - 40 

не проводится 

 (для обучающихся, 

набравших более 61 балла 

по результатам текущего 

контроля) 

 

 

 

100 баллов 

проводится 

0 – 100 баллов 

(для обучающихся, 

набравших менее 61 балла 

по результатам текущего 

контроля, при этом баллы 

набранные в течение учеб-

ного семестра аннулируют-

ся) 

Заочная 

форма 

обучения 

- проводится 

0 – 100 баллов 

 

Таблица 9 

Виды оценочных работ 
№ Виды контрольных мероприятий Баллы № недели 
1 Типовые задания для текущего контроля 0-8 1-5 
2 Тестирование промежуточное  0-10 6 

ИТОГО 0-18  
3 Типовые задания для текущего контроля 0-8 7-12 
4 Тестирование промежуточное  0-10 12 

ИТОГО 0-18  
5 Типовые задания для текущего контроля 0-4 13-17 
6 Тестирование промежуточное  0-10 12-16 

ИТОГО 0-14  
7 Тестирование итоговое 0-50 17 

ВСЕГО 0-100  

Таблица 10 

Рейтинговая система оценки для обучающихся заочной формы обучения 

№ Виды контрольных мероприятий Баллы 

1 Типовые задания 0-20 

2 Тестирование 0-80 

ИТОГО 0-100 
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7. Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы: 

Интернет – ресурсы: 

1.ЭБС«ИздательстваЛань»Гражданско-правовойдоговор№885-

18от07.08.2018наоказаниеуслугпопредоставлениюдоступак ЭБС между ФГБОУВО «Тю-

менский индустриальный университет» и ООО «Издательство Лань»(до 31.08.2019г.) 

Адрес сайта– http://e.lanbook.com Количествопользователейнеограниченно,онлайн-

доступслюбойточки,гдеестьИнтернет. 

2. Собственная полнотекстовая база (ПБД) БИК ТИУ Дого-

вор№2423от04.04.2016г.наоказаниеуслугмеждуФГБОУВО«Тюменскийиндустриальныйун

иверситет»иООО«Издательство Лань»(до 31.12.2018г.). 

Адрес сайта– http://e.lanbook.com 

Количествопользователейнеограниченно,онлайн-

доступслюбойточки,гдеестьИнтернет.  

3.ЭБС«IPRbooks» Гражданско-правовой договор №883-18 от 

08.08.2018г.напредоставлениедоступакэлектронно-библиотечнойсистемемеждуФГБОУВО 

«Тюменский индустриальный университет» и ООО «Ай Пи Эр Медиа»(до31.08.2019г.) 

Адрес сайта– http://www.iprbookshop.ru/ Количествопользователейнеограниченно,онлайн-

доступслюбойточки,где есть Интернет. 

4.Система поддержки дистанционного обучения [Электронный

 ресурс].URL:http://educon.tsogu.ru:8081/login/index.php 

 

8. Материально-техническое обеспечение дисциплины:  

 

Наименование 
Кол-

во 
Назначение 

I. Перечень лабораторного оборудования 

не предусмотрено 

II. ПК, мультимедийное оборудование 
Проектор 1 Проведение лекционных и практических занятий 

Экран настенный 1 Проведение лекционных и практических занятий 

  

 

III. Лицензионное программное обеспечение  

Windows 7 Enterprise, Microsoft office 

IV. Специализированные аудитории, кабинеты, лаборатории и пр.  

не предусмотрено 

V. Учебно-наглядные пособия: раздаточный материал 

 

http://e.lanbook.com/
http://e.lanbook.com/
http://www.iprbookshop.ru/
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КАРТА ОБЕСПЕЧЕННОСТИ ДИСЦИПЛИНЫ УЧЕБНОЙ И УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЙ ЛИТЕРАТУРОЙ 
 

Учебная дисциплина «Основы коммерческой деятельности»                                                        КВАЛИФИКАЦИЯ: БАКАЛАВР 

Кафедра менеджмента в отраслях топливно-энергетического комплекса                                     СРОК ОБУЧЕНИЯ: 4/5/3,6  ГОДА  

Направление: 38.03.06  «Торговое дело» профиль «Коммерция и логистика в ТЭК»                  Очная: 1 курс; 1 семестр  

                                    Заочная (5 лет): 1 курс; 1 семестр 

 

 

Фактическая обеспеченность дисциплины учебной и учебно-методической литературой 

 
Учебная, 

учебно-

методи-

ческая ли-

тература по 

рабочей 

программе 

Название учебной и учебно-методической 

литературы, автор, издательство 

Год из-

дания 

Вид из-

дания 

Вид за-

нятия 

Кол-во эк-

земпляров в 

БИК 

Контингент 

обучающихся, 

использующих 

указанную ли-

тературу 

Обеспеченность 

обучающихся 

литературой, % 

Место 

хране-

ния 

Наличие эл. 

варианта в 

электронно-

библиотеч-

ной системе 

ТюмГНГУ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Основная  

1. Киселева, Елена Николаевна.  Организация 

коммерческой деятельности по отраслям и 

сферам применения [Текст] : учебное по-

собие для студентов вузов, обучающихся 

по специальности 080301 (351300) Ком-

мерция (Торговое дело) / Е. Н. Киселева, О. 

Г. Буданова. - Москва : Вузовский учебник, 

2014. - 191 с.  

2014 УП Л,ПР 10 11 100 БИК - 

2. Бунеева, Раиса Ильинична.  Коммерческая 

деятельность : организация и управление 

[Текст] : учебник для студентов вузов, обу-

чающихся по спец. "Экономика и управле-

ние на предприятии" / Р. И. Бунеева. - Ро-

стов н/Д : Феникс, 2012. - 350 с.  

2012 У Л,ПР 10 11 100 БИК - 

  

http://217.116.51.39/cgi-bin/irbis64r_12/cgiirbis_64.exe?LNG=&Z21ID=&I21DBN=READB&P21DBN=READB&S21STN=1&S21REF=1&S21FMT=fullwebr&C21COM=S&S21CNR=10&S21P01=0&S21P02=1&S21P03=A=&S21STR=%D0%9A%D0%B8%D1%81%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%B2%D0%B0,%20%D0%95%D0%BB%D0%B5%D0%BD%D0%B0%20%D0%9D%D0%B8%D0%BA%D0%BE%D0%BB%D0%B0%D0%B5%D0%B2%D0%BD%D0%B0
http://217.116.51.39/cgi-bin/irbis64r_12/cgiirbis_64.exe?LNG=&Z21ID=&I21DBN=READB&P21DBN=READB&S21STN=1&S21REF=1&S21FMT=fullwebr&C21COM=S&S21CNR=10&S21P01=0&S21P02=1&S21P03=A=&S21STR=%D0%91%D1%83%D0%BD%D0%B5%D0%B5%D0%B2%D0%B0,%20%D0%A0%D0%B0%D0%B8%D1%81%D0%B0%20%D0%98%D0%BB%D1%8C%D0%B8%D0%BD%D0%B8%D1%87%D0%BD%D0%B0
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Дополнительная 

3 Дашков, Леонид Павлович.  Организация и 

правовое обеспечение бизнеса в России : 

коммерция и технология торговли [Текст] : 

основы организации и технологии торгов-

ли, организация и технология оптовой тор-

говли, организация и технология рознич-

ной торговли, нормативные правовые до-

кументы, регламентирующие торговую 

деятельность / Л. П. Дашков, В. К. Пам-

бухчиянц, О. В. Памбухчиянц. - 6-е изд. - 

Москва : Дашков и К°, 2012. - 911 c.  

2012 У Л,ПР 15 11 100 БИК 

- 
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Приложение 1 

Планируемые результаты обучения для формирования компетенции и критерии их 

оценивания 
Дисциплина: Основы коммерческой деятельности 

Код, направление подготовки 38.03.06 Торговое дело 

Направленность (профиль): Коммерция и логистика в ТЭК 

Код 

ком

пе-

тен

ции 

Код и наимено-

вание индика-

тора достиже-

ния компетен-

ции 

Код и наиме-

нование ре-

зультата обу-

чения по дис-

циплине 

Критерии оценивания результатов обучения  

1-2 3 4 5 

ОК-

1 
Способностью 

использовать 

основы фило-

софских зна-

ний, анализи-

ровать глав-

ные этапы и 

закономерно-

сти историче-

ского разви-

тия для осо-

знания соци-

альной значи-

мости своей 

деятельности 

Знать: содер-

жание совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Не демонстри-

рует знание 

содержание 

современных 

философских 

дискуссий по 

проблемам 

общественного 

развития 

Демонстриру-

ет неполные 

знания содер-

жание совре-

менных фило-

софских дис-

куссий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Демонстри-

рует доста-

точные зна-

ния содержа-

ние совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Демонстриру-

ет исчерпы-

вающие зна-

ния содержа-

ние современ-

ных философ-

ских дискус-

сий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Уметь: объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Не умеет объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

ряд ошибок 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

незначитель-

ные неточно-

сти 

В совершен-

стве умеет 

объяснить 

причинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Владеть: 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников 

информации 

Не владеет 

навыками кри-

тического вос-

приятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 

Владеет навы-

ками критиче-

ского восприя-

тия и оценки 

источников 

информации, 

допуская ряд 

ошибок 

Владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников ин-

формации, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 
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Код 

ком

пе-

тен

ции 

Код и наимено-

вание индика-

тора достиже-

ния компетен-

ции 

Код и наиме-

нование ре-

зультата обу-

чения по дис-

циплине 

Критерии оценивания результатов обучения  

1-2 3 4 5 

ОК-

1 
Способностью 

использовать 

основы фило-

софских зна-

ний, анализи-

ровать глав-

ные этапы и 

закономерно-

сти историче-

ского разви-

тия для осо-

знания соци-

альной значи-

мости своей 

деятельности 

Знать: содер-

жание совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Не демонстри-

рует знание 

содержание 

современных 

философских 

дискуссий по 

проблемам 

общественного 

развития 

Демонстриру-

ет неполные 

знания содер-

жание совре-

менных фило-

софских дис-

куссий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Демонстри-

рует доста-

точные зна-

ния содержа-

ние совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Демонстриру-

ет исчерпы-

вающие зна-

ния содержа-

ние современ-

ных философ-

ских дискус-

сий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Уметь: объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Не умеет объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

ряд ошибок 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

незначитель-

ные неточно-

сти 

В совершен-

стве умеет 

объяснить 

причинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Владеть: 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников 

информации 

Не владеет 

навыками кри-

тического вос-

приятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 

Владеет навы-

ками критиче-

ского восприя-

тия и оценки 

источников 

информации, 

допуская ряд 

ошибок 

Владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников ин-

формации, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 

ПК

-2 

Способностью 

осуществлять 

управление тор-

гово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятии, регу-

лировать про-

цессы хранения, 

проводить ин-

вентаризацию, 

определять и 

минимизиро-

вать затраты 

материальных и 

трудовых ре-

сурсов, а также 

учитывать и 

списывать по-

тери 

Знать: особен-

ности торгово-

технологиче-

ских процес-

сов; подходы к 

организации и 

методы управ-

ления торгово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятиях тор-

говли; условия 

хранения това-

ров; виды, 

принципы, 

методы инвен-

таризации то-

варов; способы 

сокращения 

затрат ресур-

сов предприя-

тия 

Не демонстри-

рует знание 

особенностей 

торгово-

технологиче-

ских процес-

сов; подходы к 

организации и 

методы управ-

ления торгово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятиях тор-

говли; условия 

хранения това-

ров; виды, 

принципы, 

методы инвен-

таризации то-

варов; способы 

сокращения 

затрат ресур-

сов предприя-

тия 

Демонстриру-

ет неполные 

знания осо-

бенностей тор-

гово-

технологиче-

ских процес-

сов; подходы к 

организации и 

методы управ-

ления торгово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятиях тор-

говли; условия 

хранения това-

ров; виды, 

принципы, 

методы инвен-

таризации то-

варов; способы 

сокращения 

затрат ресур-

сов предприя-

тия 

Демонстри-

рует доста-

точные зна-

ния особен-

ности торго-

во-

технологиче-

ских процес-

сов; подходы 

к организации 

и методы 

управления 

торгово-

технологиче-

скими про-

цессами на 

предприятиях 

торговли; 

условия хра-

нения това-

ров; виды, 

принципы, 

методы ин-

вентаризации 

товаров; спо-

собы сокра-

щения затрат 

ресурсов 

предприятия 

Демонстриру-

ет исчерпы-

вающие зна-

ния особенно-

стей торгово-

технологиче-

ских процес-

сов; подходы 

к организации 

и методы 

управления 

торгово-

технологиче-

скими процес-

сами на пред-

приятиях тор-

говли; условия 

хранения то-

варов; виды, 

принципы, 

методы ин-

вентаризации 

товаров; спо-

собы сокра-

щения затрат 

ресурсов 

предприятия 



17 

 

Код 

ком

пе-

тен

ции 

Код и наимено-

вание индика-

тора достиже-

ния компетен-

ции 

Код и наиме-

нование ре-

зультата обу-

чения по дис-

циплине 

Критерии оценивания результатов обучения  

1-2 3 4 5 

ОК-

1 
Способностью 

использовать 

основы фило-

софских зна-

ний, анализи-

ровать глав-

ные этапы и 

закономерно-

сти историче-

ского разви-

тия для осо-

знания соци-

альной значи-

мости своей 

деятельности 

Знать: содер-

жание совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Не демонстри-

рует знание 

содержание 

современных 

философских 

дискуссий по 

проблемам 

общественного 

развития 

Демонстриру-

ет неполные 

знания содер-

жание совре-

менных фило-

софских дис-

куссий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Демонстри-

рует доста-

точные зна-

ния содержа-

ние совре-

менных фи-

лософских 

дискуссий по 

проблемам 

общественно-

го развития 

Демонстриру-

ет исчерпы-

вающие зна-

ния содержа-

ние современ-

ных философ-

ских дискус-

сий по про-

блемам обще-

ственного раз-

вития 

Уметь: объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Не умеет объ-

яснить при-

чинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

ряд ошибок 

Умеет объяс-

нить причин-

но-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов, допуская 

незначитель-

ные неточно-

сти 

В совершен-

стве умеет 

объяснить 

причинно-

следственные 

связи истори-

ческих собы-

тий и процес-

сов 

Владеть: 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников 

информации 

Не владеет 

навыками кри-

тического вос-

приятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 

Владеет навы-

ками критиче-

ского восприя-

тия и оценки 

источников 

информации, 

допуская ряд 

ошибок 

Владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки ис-

точников ин-

формации, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве владеет 

навыками 

критического 

восприятия и 

оценки источ-

ников инфор-

мации 

Уметь: обос-

новывать 

управленче-

ские решения в 

области повы-

шения эффек-

тивности тор-

гово-

технологиче-

ской деятель-

ности пред-

приятия тор-

говли; учиты-

вать товарные 

потери и отра-

жать их в до-

кументации 

торгового 

предприятия 

Не умеет 

обосновывать 

управленче-

ские решения 

в области по-

вышения эф-

фективности 

торгово-

технологиче-

ской деятель-

ности пред-

приятия тор-

говли; учиты-

вать товарные 

потери и отра-

жать их в до-

кументации 

торгового 

предприятия 

Умеет обосно-

вывать управ-

ленческие ре-

шения в обла-

сти повыше-

ния эффектив-

ности торгово-

технологиче-

ской деятель-

ности пред-

приятия тор-

говли; учиты-

вать товарные 

потери и отра-

жать их в до-

кументации 

торгового 

предприятия, 

допуская ряд 

ошибок 

Умеет обос-

новывать 

управленче-

ские решения 

в области по-

вышения эф-

фективности 

торгово-

технологиче-

ской деятель-

ности пред-

приятия тор-

говли; учиты-

вать товарные 

потери и от-

ражать их в 

документации 

торгового 

предприятия, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве умеет 

обосновывать 

управленче-

ские решения 

в области по-

вышения эф-

фективности 

торгово-

технологиче-

ской деятель-

ности пред-

приятия тор-

говли; учиты-

вать товарные 

потери и от-

ражать их в 

документации 

торгового 

предприятия 
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Владеть: 

навыками 

организации 

и управления 

торгово-

технологиче-

скими про-

цессами 

предприятия; 

проведения 

инвентариза-

ции; метода-

ми оценки 

затрат и эф-

фективности 

использова-

ния матери-

альных и тру-

довых ресур-

сов торгового 

предприятия; 

приемами и 

методами 

учета и спи-

сания потерь 

Не владеет 

навыками ор-

ганизации и 

управления 

торгово-

технологиче-

скими процес-

сами предпри-

ятия; проведе-

ния инвента-

ризации; мето-

дами оценки 

затрат и эф-

фективности 

использования 

материальных 

и трудовых 

ресурсов тор-

гового пред-

приятия; при-

емами и мето-

дами учета и 

списания по-

терь 

Владеет навы-

ками органи-

зации и управ-

ления торгово-

технологиче-

скими процес-

сами предпри-

ятия; проведе-

ния инвента-

ризации; мето-

дами оценки 

затрат и эф-

фективности 

использования 

материальных 

и трудовых 

ресурсов тор-

гового пред-

приятия; при-

емами и мето-

дами учета и 

списания по-

терь, допуская 

ряд ошибок 

Владеет 

навыками 

организации 

и управления 

торгово-

технологиче-

скими про-

цессами 

предприятия; 

проведения 

инвентариза-

ции; метода-

ми оценки 

затрат и эф-

фективности 

использова-

ния матери-

альных и тру-

довых ресур-

сов торгового 

предприятия; 

приемами и 

методами 

учета и спи-

сания потерь, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве владеет 

навыками ор-

ганизации и 

управления 

торгово-

технологиче-

скими процес-

сами предпри-

ятия; прове-

дения инвен-

таризации; 

методами 

оценки затрат 

и эффектив-

ности исполь-

зования мате-

риальных и 

трудовых ре-

сурсов торго-

вого предпри-

ятия; приема-

ми и методами 

учета и списа-

ния потерь 

ПК

-6 

Способностью 

выбирать дело-

вых партнеров, 

проводить с 

ними деловые 

переговоры, 

заключать до-

говора и кон-

тролировать их 

выполнение 

Знать: права 

и обязанности 

субъектов, 

осуществля-

ющих про-

фессиональ-

ную деятель-

ность; поря-

док и особен-

ности уста-

новления хо-

зяйственных 

связей в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирова-

ние условий 

коммерческих 

договоров 

Не демонстри-

рует знание 

прав и обязан-

ностей субъек-

тов, осуществ-

ляющих про-

фессиональ-

ную деятель-

ность; порядок 

и особенности 

установления 

хозяйственных 

связей в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирование 

условий ком-

мерческих до-

говоров 

Демонстриру-

ет неполные 

знания прав и 

обязанностей 

субъектов, 

осуществляю-

щих профес-

сиональную 

деятельность; 

порядок и осо-

бенности уста-

новления хо-

зяйственных 

связей в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирование 

условий ком-

мерческих до-

говоров 

Демонстри-

рует доста-

точные зна-

ния прав и 

обязанностей 

субъектов, 

осуществля-

ющих про-

фессиональ-

ную деятель-

ность; поря-

док и особен-

ности уста-

новления хо-

зяйственных 

связей в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирова-

ние условий 

коммерческих 

договоров 

Демонстриру-

ет исчерпы-

вающие зна-

ния прав и 

обязанностей 

субъектов, 

осуществля-

ющих профес-

сиональную 

деятельность; 

порядок и 

особенности 

установления 

хозяйствен-

ных связей в 

процессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности, 

содержание и 

формирование 

условий ком-

мерческих 

договоров 
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Уметь: выби-

рать постав-

щиков и торго-

вых посредни-

ков; разраба-

тывать и ана-

лизировать 

условия дого-

воров, приме-

няемых в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности; 

оформлять 

документы в 

соответствии с 

государствен-

ными стандар-

тами; состав-

лять деловые и 

коммерческие 

письма 

Не умеет вы-

бирать по-

ставщиков и 

торговых по-

средников; 

разрабатывать 

и анализиро-

вать условия 

договоров, 

применяемых 

в процессе 

осуществления 

коммерческой 

деятельности; 

оформлять 

документы в 

соответствии с 

государствен-

ными стандар-

тами; состав-

лять деловые и 

коммерческие 

письма 

Умеет выби-

рать постав-

щиков и тор-

говых посред-

ников; разра-

батывать и 

анализировать 

условия дого-

воров, приме-

няемых в про-

цессе осу-

ществления 

коммерческой 

деятельности; 

оформлять 

документы в 

соответствии с 

государствен-

ными стандар-

тами; состав-

лять деловые и 

коммерческие 

письма, допус-

кая ряд оши-

бок 

Умеет выби-

рать постав-

щиков и тор-

говых по-

средников; 

разрабаты-

вать и анали-

зировать 

условия дого-

воров, при-

меняемых в 

процессе 

осуществле-

ния коммер-

ческой дея-

тельности; 

оформлять 

документы в 

соответствии 

с государ-

ственными 

стандартами; 

составлять 

деловые и 

коммерческие 

письма, до-

пуская незна-

чительные 

неточности 

В совершен-

стве умеет 

выбирать по-

ставщиков и 

торговых по-

средников; 

разрабатывать 

и анализиро-

вать условия 

договоров, 

применяемых 

в процессе 

осуществле-

ния коммер-

ческой дея-

тельности; 

оформлять 

документы в 

соответствии с 

государствен-

ными стан-

дартами; со-

ставлять дело-

вые и коммер-

ческие письма 

Владеть: при-

емами ведения 

деловых пере-

говоров в про-

цессе установ-

ления хозяй-

ственных свя-

зей и исполне-

ния условий 

договоров, 

навыками за-

ключить дого-

воры и контро-

лировать их 

выполнение 

Не владеет 

приемами ве-

дения деловых 

переговоров в 

процессе уста-

новления хо-

зяйственных 

связей и ис-

полнения 

условий дого-

воров, навы-

ками заклю-

чить договоры 

и контролиро-

вать их выпол-

нение 

Владеет прие-

мами ведения 

деловых пере-

говоров в про-

цессе установ-

ления хозяй-

ственных свя-

зей и исполне-

ния условий 

договоров, 

навыками за-

ключить дого-

воры и кон-

тролировать их 

выполнение, 

допуская ряд 

ошибок 

Владеет при-

емами веде-

ния деловых 

переговоров в 

процессе 

установления 

хозяйствен-

ных связей и 

исполнения 

условий до-

говоров, 

навыками 

заключить 

договоры и 

контролиро-

вать их вы-

полнение, 

допуская не-

значительные 

неточности 

В совершен-

стве владеет 

приемами ве-

дения деловых 

переговоров в 

процессе 

установления 

хозяйствен-

ных связей и 

исполнения 

условий дого-

воров, навы-

ками заклю-

чить договоры 

и контролиро-

вать их вы-

полнение 
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Дополнения и изменения 

к рабочей программе дисциплины  

______ Основы коммерческой деятельности__________ 

по направлению 38.03.06 Торговое дело  

направленность (профиль)  Коммерция и логистика в ТЭК  

на 2020-2021 учебный год 

 

В рабочую программу дисциплины вносятся следующие дополнения (изменения): 

  

 

В случае необходимости использования дистанционных образовательных техноло-

гий для проведения онлайн-занятий в материально-техническое обеспечение дисциплины 

добавляется бесплатное свободно-распространяемое программное обеспечение 

Zoom/Skype.  

 

 

Дополнения и изменения внес: 

 

Доцент менеджмента в отраслях ТЭК ,  

кан. экон. наук, Салько Мирослава Геннадьевна  

 

 

Дополнения (изменения) в рабочую программу рассмотрены и одобрены на заседании ка-

федры  менеджмента в отраслях ТЭК                 .  

 

Протокол от «_02_» 09 2020 г. №_1_ 

 

Заведующий выпускающей кафедрой 

 менеджмента в отраслях ТЭК                          Пленкина В.В. 

 

 «02»___09_____ 2020 г. 

 

 


